
Gepr. Fachtrainer/-in BDVT  

Gepr. Verkaufs- und 
Vertriebstrainer/-in BDVT

Infos erhalten Sie unter 

www.mobile-vertriebsakademie.de/train-the-trainer 

Das Mobile-Team steht Ihnen gerne für weitere  
persönliche Gespräche zur Verfügung. 

Mobile GmbH  
Einsteinring 24, 85609 Aschheim
Telefon  0 89 / 90 77 99 00
Telefax  0 89 / 90 77 99 29
E-Mail  info@mobile-vertriebsakademie.de
Internet www.mobile-vertriebsakademie.de

Train-the-Trainer
Menschen begeistern, Themen spannend präsen-
tieren, Veränderungen ermöglichen – das sind 
die Motivatoren für Trainer und Trainerinnen. 
Ob im fachlichen Umfeld oder spezialisiert auf 
die komplexe Welt des modernen Vertriebs. 

BDVT-geprüft – das Qualitätssiegel in einem intrans-
parenten und unübersichtichen Marktumfeld. Der Berufs-
verband der Trainer engagiert sich seit 1964 für Qualität 
im Training. Mobile ist vom BDVT zur Trainerausbildung 
nach den Standards des Berufsverbandes lizensiert.  

Leistung auf hohem Niveau wird der Mobile GmbH 
durch die mehrmalige Auszeichnung ihrer Trainings- 
projekte mit dem Internationalen Deutschen Trainings-
preis bescheinigt.  

Setzen auch Sie auf die Fähigkeit des Mobile-Teams, fachlich hochwertige Kon-
zepte für die betriebliche Aufgabenstellung zu entwickeln, Trainingsprozesse 
zu gestalten und Entwicklungen transparent zu machen.

E    C O A C H I N G  

A U S Z E I C H N U N G   T R A I N I N G S P R E I S   A U S Z E I C H N U N G   
T R A I N E R A K A D E M I E    C O A C H I N G   T R A I N E R A K A D E M I E
E R F O L G   V E R T R I E B S A K A D E M I E   E R F O L G   V E R T R I E B S A
F Ü H R E N    V E R K A U F E N    T R A I N I E R E N   F Ü H R E N  V E R K A

A U S Z E I C H N U N G   T R A I N I N G S P R E I S   A U S Z E I C H N U N G   T R A I N I N G S P R E I S  
T R A I N E R A K A D E M I E    C O A C H I N G   T R A I N E R A K A D E M I E    C O A C H I N G    T R A I N E R  
E R F O L G   V E R T R I E B S A K A D E M I E   E R F O L G   V E R T R I E B S A K A D E M I E   E R F O L G
B E R A T U N G    C O A C H I N G   T R A I N I N G   B E R A T U N G   C O A C H I N G   T R A I N I N G

Erfolg durch Kompetenz 
Mobile ist seit 2000 erfolgreich für Unterneh-
men aus Dienstleistung, Handel und Industrie 
bundesweit tätig. Mobile begleitet Menschen 
und Organisationen erfolgreich auf dem Weg 
zu Vertriebsprofis und Führungskräften.  

w w w . m o b i l e - v e r t r i e b s a k a d e m i e . d e
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Gepr. Fachtrainer/-in BDVT
Führungskräfte, Fachspezialisten und Verkaufs- 
förderer kennen das: Im Rahmen ihrer betrieb-
lichen Funktion sind Kunden- und Mitarbeiter-
schulungen, Einweisungen und interne Trainings 
durchzuführen. Was fehlt sind Kenntnisse der 
methodisch-didaktischen Durchführung sowie 
der zielgruppengerechten Gestaltung von  
Seminaren und deren Nachbereitung. Dafür 
gibt es eine Lösung:

die/der Fachtrainer/in – BDVT geprüft. 

Gepr. Vertriebstrainer/-in BDVT 

Aufbauend auf der fundierten methodisch-
didaktischen Basis wird die WERTigkeit der 
Trainings und die persönliche Wirkung des/der 
Trainer/-in erkundet. So dass es anschließend  
darum geht, den Erfolg der Kunden durch pro-
fessionelle Trainings für die differenzierten 
Zielgruppen im Vertrieb zu maximieren. 

Das beginnt bei der Konzeption, der Bedarfs- 
anlyse, der Durchführung und Nachbereitung, 
sowie der begleitenden Erhebung des Trainings- 
erfolgs. 

Ihre Vorteile

Berufsbegleitend und zeitsparend - durch 
modernste Lernmethoden  und Lernverfahren.

Bedarfsorientiert – Lernen von den Profis – 
Ihre Trainer sind Spezialisten mit  langjähriger 
Praxiserfahrung und somit Wegbereiter für 
einen intensiven Dialog zwischen Theorie und 
Praxis. 

Kleine Gruppen – großer Erfolg. Intensiver  
Austausch und Betreuung durch die Arbeit in  
Kleingruppen mit maximal 12 Teilnehmern.

„Die Lerninhalte sind sehr gut 
strukturiert, nachvollziehbar und 
vor allem auch praxisorientiert.“ 

„Man hat es mit wirklich erfah-
renen und kompetenten Trainern 
zu tun.“

„…aktives Einbinden der Teil-
nehmer, überzeugende Trainer.“

Individuelle Betreuung durch ein professio-
nelles Team und das Mobile TrainingCenter  
mit Chat, Online-Tutoring, Fachforen, sämt- 
lichen Unterlagen und Trainingserfolgskontrolle. 

Aufbau von Trainerkompetenz durch ein 
2-stufiges Hospitationskonzept beim Verkaufs-
trainer

· Mobile-Trainer in Aktion erleben

· Mobile-Trainee selbst in Aktion 

Die Trainerausbildung ist konzipiert für:

· Führungskräfte in Verkauf und Vertrieb, die 
ihre Führungsqualifikation erweitern möchten. 

· Trainer, die sich fit für unternehmensinterne 
Trainingsaufgaben oder einen Schritt in die 
Selbstständigkeit machen wollen. 

Mit der Trainerausbildung bei der Mobile Ver-
triebsakademie erhalten Sie den Feinschliff auf 
hohem Niveau zum geprüften Verkaufs- und 
Vertriebstrainer BDVT.

Die Trainerausbildung ist geeignet für:

· Fach- und Führungskräfte, die ihre Kompe-
tenz erweitern möchten.

· Mitarbeiter mit fachlichen Schwerpunkt-
aufgaben, die ihr Wissen über Produkte, 
Dienstleistungen oder Entwicklungen an 
Dritte weitergeben. 

Mit der Basisqualifikation aus Methodik und 
Didaktik ebnen Sie sich den Einstieg in die 
Trainerlaufbahn. 
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