Gepr. Fachtrainer/-in BDVT

Gepr. Verkaufs- und
Vertriebstrainer/-in BDVT

IHR ERFOLGREICHER START
IN DIE TRAINERLAUFBAHN

www.mobile-vertriebsakademie.de




Train-the-Trainer

Menschen begeistern, Themen spannend prisen-
tieren, Verdnderungen ermdglichen - das sind
die Motivatoren fiir Trainer und Trainerinnen.
0Ob im fachlichen Umfeld oder spezialisiert auf
die komplexe Welt des modernen Vertriebs.

TRAINING
DIDACTICS & METHODS




praxisgerech

,Die Lerninhalte sind sehr gut
strukturiert, nachvollziehbar und
vor allem auch praxisorientiert.”

,Man hat es mit wirklich erfah-
renen und kompetenten Trainern
zu tun.”

»-.-aktives Einbinden der Teil-

nehmer, iiberzeugende Trainer.”

Gepr. Fachtrainer/-in BDVT

Fihrungskriifte, Fachspezialisten und Verkaufs-
forderer kennen das: Im Rahmen ihrer betrieb-
lichen Funktion sind Kunden- und Mitarbeiter-
schulungen, Einweisungen und interne Trainings
durchzufiihren. Was fehlt sind Kenntnisse der
methodisch-didaktischen Durchfihrung sowie
der zielgruppengerechten Gestaltung von
Seminaren und deren Nachbereitung. Dafiir
gibt es eine Losung:

die/der Fachtrainer/in - BDVT geprift.

Die Traineraushildung ist geeignet fir:

* Fach- und Fishrungskriifte, die ihre Kompe-
tenz erweitern mochten.

* Mitarbeiter mit fachlichen Schwerpunki-
aufgaben, die ihr Wissen Gber Produkte,
Dienstleistungen oder Entwicklungen an
Dritte weitergeben.

Mit der Basisqualifikation aus Methodik und
Didaktik ebnen Sie sich den Einstieg in die
Trainerlaufbahn.



Gepr. Vertriebstrainer/-in BDVT

Aufbavend auf der fundierten methodisch-
didaktischen Basis wird die WERTigkeit der
Trainings und die personliche Wirkung des/der
Trainer/-in erkundet. So dass es anschlieBend
darum geht, den Erfolg der Kunden durch pro-
fessionelle Trainings fir die differenzierten
Zielgruppen im Vertrieb zu maximieren.

Das beginnt bei der Konzeption, der Bedarfs-
anlyse, der Durchfihrung und Nachbereitung,
sowie der begleitenden Erhebung des Trainings-
erfolgs.

Die Traineraushildung ist konzipiert fiir:

« Fishrungskriifte in Verkauf und Vertrieb, die
ihre Fihrungsqualifikation erweitern machten.

« Trainer, die sich fit fir unternehmensinterne
Trainingsaufgaben oder einen Schritt in die
Selbststdndigkeit machen wollen.

Mit der Trainerausbildung bei der Mobile Ver-
triebsakademie erhalten Sie den Feinschliff auf
hohem Niveau zum gepriiften Verkaufs- und
Vertriebstrainer BDVT.



lhre Vorteile

Berufshegleitend und zeitsparend - durch
modernste Lernmethoden und Lernverfahren.

Bedarfsorientiert - Lernen von den Profis -
Ihre Trainer sind Spezialisten mit langjdhriger
Praxiserfahrung und somit Wegbereiter fiir
einen intensiven Dialog zwischen Theorie und
Praxis.

Kleine Gruppen - grofier Erfolg. Intensiver
Austausch und Betreuung durch die Arbeit in
Kleingruppen mit maximal 12 Teilnehmern.

Individuelle Betreuung durch ein professio-
nelles Team und das Mobile TrainingCenter
mit Chat, Online-Tutoring, Fachforen, simt-
lichen Unterlagen und Trainingserfolgskontrolle.

Aufbau von Trainerkompetenz durch ein
2-stufiges Hospitationskonzept beim Verkaufs-
frainer

 Mobile-Trainer in Aktion erleben

* Mobile-Trainee selbst in Aktion




AUSZEICHNUNG TRA
TRAINERAKADEMIE ¢« ¢

ERFOLG VERTRIEBSAK
BERATUNG COACHIN

T Infos erhalten Sie unter

:l: {.MMSOB (,[hl i I u:ef ,5 www.mobile-vertriebsakademie.de/train-the-trainer Mobile ist seit 2000 erfolgreich fiir Unterneh-
Das Mobile-Team steht lhnen gerne fir weitere men aus Dienstleistung, Handel und Industrie
perstnliche Gespriiche zur Verfigung. bundesweit tiitig. Mobile begleitet Menschen
Mobile GmbH und Organisationen erfolgreich auf dem Weg
Einsteinring 24, 85609 Aschheim zu Vertriebsprofis und Fihrungskriften.

Telefon 089/90779900
Telefax 089790779929
E-Mail  info@mobile-vertriebsakademie.de
Internet www.mobile-vertriebsakademie.de




